
Zeitschrift für Versicherungswesen 08 | 2018234

INHALT

Kooperation statt Disruption  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .233

Blockchain: Vom Hype in die Praxis  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .235

Blockchain: Passt die Lösung zum Problem?  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .236

New School of Insurance Transformation (3): 
Stärkung der Mitarbeiter-Resilienz im Changeprozess durch Einbindung  . . . . . . . . . . . . . . . . .237

Angst vor der Standardisierung der Altersvorsorge  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .238

Lob der Lebensversicherung  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .238

Run-off-Objekt Pensionskassen  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .239

Startup mit Plattform für die bAV  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .240

Krisenmanagementprogramm mit Hilfe bei Imageschäden  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .240

Versicherungstechnisches Seminar Kfz  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .240

Die Problemzonen der Honorarberatung  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .241

Weniger Vermittler, mehr Umsatz  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .242

IDD-gerechte Weiterbildungsdokumentation  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .242

Dr. Michael Erdmann
Versicherungsvermittler und Versicherungsbetrug
Die Rolle von Vermittlern im Experiment  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .243

Marco Hauri
Wird der Berater "wegdigitalisiert"? Wie Online-Angebot und klassische 
Beratung miteinander harmonieren  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .245

Michal Trochimczuk
IT wird zum Testfall für das Top-Management
Mit den VA IT geht die BaFin einen ersten Schritt bei der Modernisierung der Versicherer . . . . . . . .248

Prof. Dr. Daniel Lange / Timo Emrich
Die Solvabilitätsquoten deutscher Lebensversicherer nach Solvency I und 
Solvency II im Vergleich  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .250

Boris-Jonas Glameyer
Hinweispflicht der möglichen Unterdeckung bei Kombination aus Darlehen 
und Lebensversicherung  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .253

Dr. Heiko Buck
Berücksichtigung von Pensionsverpflichtungen bei der Bewertung von kleinen 
und mittleren Versicherungsmaklerunternehmen  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .254

R. Claus Bingemer  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .258
AGCS  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .258
Allianz  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .259
Baloise  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .259
Friendsurance  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .259
Bewegung bei den Verbänden  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .259
Generali Deutschland  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .260
Itzehoer  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .261
Lloyd's  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .261
LVM  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .261
Nexible  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .262
Talanx  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .262
Wertgarantie  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .262
W&W  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .262
Zurich  . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .263

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .264

 . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .264

Wirtschaftskommentar 

Assekuranz aktuell

Vertrieb

IT

Solvency II

Recht

Makler

Personen | Gesellschaften

Bücher

Impressum


